


“perusahaan yang menghasilkan atau menjual barang dan jasa
yang sama atau mirip dengan produk yang kita tawarkan”







LEADER

CHALLENGER

FOLLOWER

NICHER

memegang bagaian terbesar dalam pasar
menjadi pusat orientasi pesaing untuk diserang, ditiru dan dijauhi

menyerang Market Leader untuk memperluas pangsa pasarnya. 
Challenger adalah perusahaan runner up dibawah Market Leader

tidak mengusik Market Leader dan hanya
puas dengan cara menyesuaikan diri terhadap
kondisis pasar

mereka menargetkan pasar yang sempit dan tidak terlalu banyak
persaingan.







• Demografi: 

Karyawan, Masyarakat umum dan Mahasiswa/Pelajar.

• Psikografis: 

masyarakat menegah ke atas

• Geografis: 

kota-kota besar seperti Bandung, Jakarta, Surabaya, dll

• Behavioral: 

Benefit nya Go-jek datang untuk menjawab itu semua

problem bukan hanya menyediakan jasa antar jemput

tetapi juga personal shopping dan kurir instan.
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Strenght:

Banyak Fitur, By Apps, Armada millik driver

Weaknes:

Apps Error, Gambar tidak sesuai asli

Opportunities:

Armada banyak, pengembangan di kota kota besar

Treaths:

Model Bisnis mudah diikuti




